
Recrutement 

Entreprise 

Nous allons avoir de nouveaux commettants dans notre domaine des « machines de 
conditionnement et d’emballage » pour les produits alimentaires de grande consommation.  

Pratiquement tout est à réaliser pour les faire connaitre à la clientèle française.  

Poste 

Vivez une expérience que nous voudrions passionnante au sein de notre petite équipe :  

 Vous prospectez avec méthode et détermination les créneaux de marché correspondant  à la 
typologie des matériels dont vous avez la charge.                                                                     

 Vous comprenez les besoins et vous prenez plaisir à fournir toutes les explications nécessaires 
avant de lancer une étude approfondie auprès de nos commettants.                                             

 Vous analysez et formalisez les demandes des clients pour l’établissement d’offres par le bureau 
commercial de nos commettants.  

 Vous présentez vous-même chez le client l’offre établie, puis si le projet se concrétise, 
accompagné par une personne de nos usines.                                                                                                              

 Après commande par le client, vous n’avez pas à assurer le suivi jusqu’à la livraison et mise en 
route, mais vous devez contrôler que le client est complètement satisfait.                                

 Vous contactez et visitez au moins une fois l’an chaque client français du commettant dont vous 
avez la charge.                                                                                                                               

 Vous allez régulièrement vous informer sur les nouveaux matériels de nos commettants 

Profil 

 Vous avez une réelle formation ou compétence technique, du fait de la haute technicité de nos 
clients, pour vous permettre de dialoguer et comprendre leurs demandes.                                                                   

 Vous êtes d’un tempérament enjoué et amical, vous êtes ouvert(e) aux autres et vous aimez 
partager vos connaissances. 

 Vous avez une expérience de la vente ou du service à la clientèle.                                           
 Vous êtes passionné(e) par la vente de matériels techniques et vous vous reconnaissez dans les 

valeurs de notre entreprise.  
 Vous aimez travailler en équipe et vous savez vous montrer très réactif.  
 Vous êtes méthodique et organisé pour gérer votre emploi du temps avec un planning sur au 

moins 2 semaines en avance. 
 Vous être prêt à voyager au minimum 2/3 jours par semaine, en France entière (Train. Avion, 

Voiture du bureau, voiture de location, en fonction du programme de visites).                         
 Vous parlez ou au moins comprenez l’italien. 

Caractéristiques de l’offre : 

 Contrat : CDI  
 Statut cadre 

 

Nous contacter : 

 Soit par téléphone auprès de Michèle Saréoua 
 Soit par mail à : com@matph.fr 

 


